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sPor cqquélICAM?

ICAM es el instituto de la Cdmara de
Comercio de Lima, gremio
empresarial con mas de 135 afios de
existencia el cual agrupa a mas de
10,000 empresas.

El objetivo de ICAM es formar
profesionales competitivos para el
mercado laboral actual. Ademas, los
alumnos de ICAM podran desarrollar
habilidades emprendedoras que les
permiten afrontar los retos del
mercado empresarial.

= cua’l es el per.fil e Coordina y/o ejecuta las actividades requeridas
< en los procesos de exportacion e importacion,
cel egpesado cle tramites aduaneros, preparacion de informes y

.. - sequimiento de transacciones internacionales.
Adl ninistracion ® Investiga mercados extranjeros y prepara
de Negocios materiales promocionales adaptados a diversas
culturas.

Internacionales

e Gestiona transacciones financieras

cdelCAM~? internacionales y administra riesqos.

e Monitorea la ejecucion de proyectos, en funcion
al plan estratégico de la empresa.

e Ejerce su liderazgo en el manejo de equipos.

S Qué cargos ocupael
egresaclocde
Acdministracioncdle
Negocios
Internacionales cle
ICAM?

e Asistente de comercio exterior.

e Analista de mercado internacional.
e Gestor de logistica internacional.
e Especialista en comercio exterior y aduanas.

e Consultor en negocios internacionales.




Beneficios

Instituto de la Cadmara de
Comercio de Lima - CCL

Acceso a una bolsa de trabajo
con mas de 5000 empresas

Al estudiar en ICAM te conviertes
en miembro de la CCL, obtendras
beneficios para ti y tu familia

Acceso a3 mas de 50 eventos
organizados por la Cdmara de
Comercio de Lima - CCL, con
mas de 300 expertos nacionales
e internacionales

Metodologias 100% aplicada en
talleres de IA, BIG DATA y
simuladores de negocios

Flexibilidad para gente que
trabaja, grabacion y recuperacion
de clases

Mentoria 360°, acompafiamiento
academico y psicologico

Desarrollo profesional, asesorias
en el desarrollo de CV de impacto,
manejo de entrevistas laborales y
la creacion de un perfil de LinkedIn
como marca personal para que te
insertes en el mercado laboral
rapidamente.




MALLA CURRICULAR:

Administracion de Negocios Internacionales

Introduccion a los Negocios Internacionales
Fundamentos de Gestion Logistica

Matematica y Estadistica Aplicada a los Negocios
Gestion de Importaciones y Exportaciones

= Gestion de Costos y Presupuestos para el S Legislacion Peruana de Comercio Exterior
[X) i i " .
= Comercio Internacional g Contabilidad y Finanzas

Economia Global Comunicacion Empresarial

Informatica Aplicada a los Negocios

S . Planes de Comercializacion y Negociacion Internacional

Distribucion Fisica Internacional ) )
— ) = Regimenes Aduaneros y Nomenclatura Arancelaria
= Envases y Embalajes = - )
o . L . ’ o Investigacion de Mercados Internacionales
P Financiamiento en el Comercio Internacional = - ; o o
o - o . o Marketing Internacional Estratégico y Digital
o Gestion Logistica Internacional o I ) . >

" . : nnovacion o-Creacion

Responsabilidad Social y Ambiental y

Calculo Financiero y Operaciones Proyecto: Trabajo de Aplicacion Profesional
- Bancarias Internacionales - E-Business

.. o . >

] Gestion Estrategica para los Negocios 9 Precios y Cotizaciones Internacionales
g Internacionales g Inglés para los Negocios Internacionales Il

Evaluacion de Proyectos de Negocios
Inglés para los Negocios Internacionales |
Emprendimiento de Negocios

Talleres de Inteligencia
Artificial, Big Data y
simulador de negocios

[

Experiencias formativas en la
Cdmara de Comercio de Lima
0 en sus mas de 10,000
empresas

Acceso a Eventos
empresariales de la Cdmara
de Comercio de Lima

Certificaciones modulares

Habilidades Directivas

Obtendras una certificacion
por cada aino de tu carrera

Asistencia en los procesos de importacion y exportacion

Gestion y/o coordinacion de los procesos de
importacion y exportacion

Gestion del proceso de negociacion internacional

Modlaliclacdles cle estucdlios

Presencial

@ 100% a distancia (online en vivo)

Orientado para personas que trabajan Horarios:

Grabacion de clases para repasar lo
aprendido (en caso de no asistir a clase)

Turno mafiana: 8:30 am a 12:30 pm

Turno noche: 7:00 pm a 10:45 pm
Recuperacion de clases en otro horario




EVENTOS EN EL PROGRAMA ©

XXI Foro Internacional de
Puertos

ler Congreso de MKT y Ventas
(Connect 360)

Innovation Days
EXPO PYME
ExpoFranquicias 2024

XIX Cumbre Internacional de
Comercio Exterior

Festival Trends 1
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Eventos Empresariales cela CCL

CicLol

cicLoll

cicLoln

cicLoiv cicLov cicLovi

*Seleccion preliminar que puede ser modificada en funcion a la programacion y contenido final de los eventos.

Convenios universitarios

Como parte de nuestro objetivo de aportar con el desarrollo de los jovenes, hemos
suscrito importantes convenios de convalidacion para beneficio de nuestros egresados.
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